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Agenda

• Il sostegno all’internazionalizzazione di       
BNL-BNP Paribas
(G.Lauria)

• L’Italian Desk a Dubai: il supporto agli 
investimenti italiani nell’area del Golfo        
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Internazionalizzazione BNL

Un modello costruito per stimolare, semplificare e supportare 
l’internazionalizzazione del “Sistema Italia”

STRUTTURE

•Rete operativa in oltre 85 Paesi
•90 Trade Center in 55 nazioni
•11 Italian Desk
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•tra strutture del Gruppo 
•BNL - partners
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Libia

L’esperienza di una banca italiana…

BNL: una novità nel contesto bancario italiano

Al fianco dell’imprenditore

... in Italia … e nel Mondo

5 Direzioni Territoriali

51 Filiali

21 Centro Affari  Territoriali

oltre 400 gestori imprese 
per garantire prossimità al 
cliente

… la forza di un player internazionale
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Strutture dedicate alla clientela italiana create nelle banche partecipate o filiali del 
Gruppo BNP Paribas in cui opera personale di lingua italiana

Una presenza unica nel Golfo e nel 
Bacino Mediterraneo

Team di esperti di commercio 
internazionale al servizio delle imprese

In Italia, 5 Trade Center, 20 Specialisti

Nel mondo, oltre 250 esperti operano 
in 90 centri distribuiti in 55 paesi

11 paesi tra cui USA, India, Cina e Russia 

Le strutture per l’internazionalizzazione

Presenti in oltre 85 paesi

Marocco
Tunisia

Turchia

Algeria
Libia Egitto Paesi del

Golfo Persico

Francia

Italian Desk

La rete Trade 
Center 
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Prodotti e servizi

Al servizio del cliente Italiano o internazionale, in Italia ed all’estero

Conti in valuta locale ed estera
Cash management
Centralizzazione della tesoreria (cash 
pooling internazionale)
Finanziamenti a breve termine
Finanziamenti a M/L termine 
Leasing
Factoring domestico ed internazionale
Operatività in cambi

Un interlocutore bancario unico

Qualità, competenza ed esperienza consolidate nel tempo

Internet banking
Private Banking
Trade Finance (lettere di credito, lettere di 
garanzia, incassi, etc.)
Forfaiting
Corporate ed Investment Banking
Export Finance
Servizi consulenziali per 
l’internazionalizzazione

Un’ampia offerta di prodotti e servizi

In alcuni paesi la gamma d’offerta disponibile può essere diversa da quella indicata per 
tipologia di presenza del Gruppo o limitazioni derivanti da leggi e regolamenti locali
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Focus: I Trade Center

I trade center sono strutture dedicate al commercio 
internazionale, presenti all’interno delle banche del 
Gruppo BNPP.
Offrono alle aziende consulenza, ed una ampia gamma 
di soluzioni prodotti e servizi personalizzati in base alle 
esigenze di ogni singolo cliente. 

Oltre 250 professionisti al servizio della nostra clientela

• Approccio Globale di un network integrato

• Qualità del servizio 

• Riduzione dei costi, quando le operazioni si svolgono completamente all’interno della rete

• Sicurezza ed affidabilità nella gestione delle garanzie internazionali e dei crediti documentari

• Accesso ad informazioni sui paesi esteri d’interesse, grazie al presidio ed alla conoscenza del 
mercato locale

• Gestione ottimale dei rischi paese e controparte

II VANTAGGI OFFERTIVANTAGGI OFFERTI
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Prodotti per il commercio internazionale

• Inventory programs (Utexam)
• Receivables programs (CTR)
• Payables and Supplier programs (CTP)
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• Financing Receivables
• Import/Export Financing
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STRUCTURED

TRADE

STRUCTURED

TRADE

TRADE

FINANCING

TRADE

FINANCING

TRADITIONAL PRODUCTSTRADITIONAL PRODUCTS

• Documentary credit

• L/C, SBLC, Collections

• International guarantees

• Documentary credit

• L/C, SBLC, Collections

• International guarantees

“BNP Paribas migliore banca del mondo 2006 nel settore del Trade Finance - Global Finance Magazine ”
“BNP Paribas migliore banca europea 2007 nel settore del Trade Finance - Global Finance Magazine ”

“BNP Paribas migliore banca del mondo 2008 nel settore del Trade Finance - Global Finance Magazine ”
Certificazione di qualità ISO 9001 già ottenuta in numerosi paesi
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Internazionalizzazione: un’attività “core”

L’internazionalizzazione al centro del nostro modello di servizio

Campagna pubblicitaria Corporate 2008

BNL: un partner “naturale” per le imprese italiane che 
guardano oltre i confini
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Agenda

• Il sostegno all’internazionalizzazione di       
BNL-BNP Paribas

• L’Italian Desk a Dubai: il supporto agli 
investimenti italiani nell’area del Golfo     
(L. Ardizzone)



11

Il Golfo: un’area di importanza strategica per 
BNP Paribas

Presente nel Golfo da 35 anni

Una forza lavoro di 600 collaboratori

Una crescita sostenuta negli ultimi 5 anni

Forti potenzialità di ulteriore sviluppo

LA PRESENZA

L’ORGANIZZAZIONE

Una struttura basata su 3 linee di business con 
piattaforme centralizzate di supporto:

RETAIL:  7 filiali operative in Arabia Saudita,  Bahrain, 
Emirati Arabi Uniti, Kuwait, Qatar

CORPORATE & INVESTMENT BANKING

ASSET MANAGEMENT
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Le linee di Business: i prodotti offerti

RETAIL

CORPORATE 
&INVESTMENT 

BANKING

ASSET 
MANAGEMENT

E-banking & cash management

Working  Capital

Trade Finance

Islamic Banking 

Structured Finance

Project & Export Finance

Syndicated Loans

Acquisition Finance

Media & Telecom Finance

Fixed income

Project Finance

Shipping Finance 

Corporate Finance

Islamic Banking

Wealth Management

Finance Management

Asset Diversification

Islamic Products

Insurance e Retirement

Financing Products 
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L’Italian Desk

L’ Italian Desk a Dubai:
una porta d’accesso privilegiata per le aziende italiane che 

vogliono investire nel Golfo

Personale italiano

Assistenza esclusiva 
alla clientela italiana

Un’ampia offerta di 
prodotti e servizi

ITALIAN DESK
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L’Italian Desk

Totalmente 
dedicato alle 

imprese 
italiane

Assistito da 
una rete di 

filiali presente 
nei principali 
centri della 

Regione

Supporto 
completo per le 

esigenze di 
corporate banking 

e finanza 
strutturata

Sinergie con la 
rete domestica 

di BNL

Attivo da giugno 2007,  l’Italian desk nasce dalla volontà di BNL e BNP Paribas di 
offrire  una struttura di supporto all’interscambio e agli  investimenti Italiani 

nell’area del Golfo

Oltre 30 aziende italiane hanno già avviato relazioni locali con l’Italian Desk
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L’Italian Desk

Al servizio delle aziende italiane:

Conti correnti e depositi
Incassi e pagamenti domestici ed in divisa
Finanziamenti per investimenti  e capitale 
circolante
Cash pooling
E-banking
Import / Export collection
Derivatives products – Fx & Interest Rate

Trade Finance (lettere di credito, lettere di 
garanzia, structured trade facilities, etc.)

Emissione di garanzie (bid bonds, 
perfomance bonds, shipping guarantees, 
etc.)

Sindacazioni

Supporto per operazioni di finanza 
strutturata (Project e Corporate Finance)

un’ampia offerta di prodotti e servizi
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internazionalizzazione@bnlmail.com

Luigi Ardizzone
Head of Italian Desk
BNP Paribas Dubai
Tel: + 971 4 424 8311
luigi.ardizzone@mideast.bnpparibas.com

Contatti

Gianluca Lauria
Responsabile Internazionalizzazione e
Trade Finance
Tel: 06 47 026759
gianluca.lauria@bnlmail.com

Grazie!


